
Vielzahl von Partnerportalen und Metasearchern, z.B. HRS Holidays, Vrbo, FeWo direkt, Tiscover,
austria.at, hometogo, holidu, casamundo, eDomizil, CHECK24, Berge&Meer, idealo, wintersport.nl,
u.v.m., sowie regionale Vertriebskanäle wie z.B. Königscard, etc. 

Steigerung der Vertriebsstärke, maximale Reichweite ohne Mehraufwand, Ansprache neuer 

Steuerung über einen einzigen Kalender (Feratel Deskline®) und gleichzeitige Buchbarkeit in vielen 

 

Jederzeit flexibel aktivierbar und deaktivierbar! 

Gästegruppen

relevanten Urlaubsbuchungsportalen der DS Vertriebswelt 
Aktivierung bei online buchbaren Vermietern direkt im Feratel Deskline Verkaufsmanager durch
Zuweisung der einzelnen Produkte zum jeweiligen Vertriebskanal (HRS Group – DS Vertriebswelten)

 

DESTINATION SOLUTIONS – FERATEL VERTRIEBSKOOPERATION 

DS Vertriebswelten 

Auslastung steigern, Portale aufschalten – ohne Zusatzsoftware, ohne Wartungsaufwand! 



 

Buchungsbestätigung und Provisionsabrechnung 

Gastgeber sparen Portal-Provision durch Provisionsausgleich 

Buchungsbestätigung aus Feratel und seitens des Vermittlers 
Abrechnung weiterhin zwischen Gastgeber und DMO/TVB nach Abreise der Gäste
 

Abrechnung der Portalprovision zwischen DMO/TVB und Destination Solutions 

Beschreibungstexte und Bilder 
Verfügbarkeiten 
        o bei Buchung werden die Verfügbarkeiten gleichzeitig sowohl in der Deskline als auch 
           bei den Vertriebspartnern gesperrt 
        o Doppelbuchungen sind somit gänzlich ausgeschlossen 
Sonderbedingungen (Mindestaufenthalt etc.) 
Grundpreise, einzelne Deskline Spezialpreise z.B. (Kurzaufenthalte, Verpflegungszuschläge,
Kinderermäßigungen, Last Minute Rabatte etc.) 
Merkmale (Internet, Haustiere erlaubt, etc.) je nach Möglichkeit der jeweiligen Plattform 

Basisprovision - bei erfolgreicher Online-Buchung wird immer nur der vereinbarte Basis 
Provisionssatz des ursprünglich eingestellten Feratel Zimmerpreises verrechnet 
Provisionsausgleich refinanziert Vertriebskosten inkl. Feratel Gebühr- immer gleiche
Provisionshöhe unabhängig vom Portal 
Der Endpreis der Unterkunft wird auf Portalen mit höherer Vertriebsprovision automatisch
angehoben 
Somit immer garantierter Erlös 

 

Welche Daten werden aus Deskline übernommen und dargestellt? 

90,-



 

Was passiert, wenn ein Gast seine Buchung storniert? 

 
Zusammenfassung: Vorteile des Vertriebs über Destination Solutions 

Es gelten die von Ihnen in der Feratel Deskline hinterlegten AGBs und
Stornierungsbedingungen 
Stornierung muss spätestens 3 Tage nach geplanter Anreise gemeldet, bzw. in Deskline
erfasst werden! 
Stornierungsbestätigung aus Feratel an die Unterkunft sowie an den Gast, mit dem Hinweis
auf ggf. anfallende Forderungen 
Jegliche Ansprüche seitens der Unterkunft sind direkt beim Gast geltend zu machen 
Destination Solutions tritt nur als Vermittler auf und kann im Falle von Stornierungen nicht
haftbar gemacht werden 

Gleichzeitige Buchbarkeit in vielen relevanten Urlaubsbuchungsportalen 
Kontinuierliche Erweiterung des Vertriebsnetzes 
Einmalige Datenaufbereitung und Freischaltung im gewohnten System 
Ein Datensatz – ein Kalender – eine Exportschnittstelle – viele Kanäle 
keine laufende Gebühr oder Jahresgebühr, Feratel Servicegebühr wird von DS übernommen
Einheitlicher Basis Provisionssatz (empfohlen 10%) unabhängig vom Portal 
Abrechnung mit den Portalen erfolgt durch DS 
Automatischer Provisionsausgleich ermöglicht Vertrieb ohne Mehrkosten 
Unterkünfte werden zu Ihren Bedingungen vermarktet 
Kein Mehraufwand, aber mehr Reichweite und Auswahl, sowie ein zusätzliches
Schaufenster, um im Internet gesehen und auf verschiedenen Wegen gebucht zu werden! 

 sales@ds-destinationsolutions.com

Bei Fragen kontaktieren Sie uns gerne jederzeit:

  www.ds-destinationsolutions.com


